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OGGETTO: InterpellaART.l 1, legge 27 luglio 2000, n.212.

D
Codice Fiscale GEND . rtita 1V SEEEEEED

A Istanza presentata il

Con l'interpello specificato in oggetto, concerente l'interpretazione dell'art. 2 del DPR

n. 917 del 1986 , ¢ stato esposto il seguente
QUESITO

La Societa espone di avere intrapreso recentemente l'attivitd di Agenzia di Affari e
nello specifico di Mercatino dell'usato, ossia di vendita di beni usati per conto di
soggetti terzi privati.

In sostanza, trattasi di un' Agenzia di affari che svolge attivita di intermediazione tra
privati che utilizza il sistema del conto vendita, disciplinata giuridicamente dall'art.
115 del Testo Unico Legge Pubblica Sicurezza (T.U.L.P.S.).

Detta attivita sociale, pertanto, non si configura come commerciale e non pone in

vendita merce della quale detiene il titolo di proprieta, ma si configura come un
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promotore d'affari. La sua opera € ricompensata da una commissione in percentuale
sul valore della transazione.

I soggetti venditori (i proprietari dei beni) portano presso la Societa la merce destinata
alla vendita. Quando un privato venditore porta degli oggetti usati viene stipulato un
contratto di mandato di vendita, contratto attraverso il quale la Societa ¢ autorizzata,
alla vendita dei beni. Nel medesimo contratto sono definite le percehtuali di
provvigione spettanti per la vendita dei vari oggetti. Normalmente gli articoli sono
catalogati per categoria merceologica, alla quale corrisponde una specifica
provvigione.

Gli acquirenti sono in concreto i veri clienti che acquistano 1 beni usati. Ogni cliente,
al suo primo rapporto con la societa, viene identificato e censito con la compilazione
di un'apposita scheda anagrafica.

Per ogni articolo venduto si ha una precisa tracciabilita. In questo modo € possibile
rimborsare a ogni venditore il preciso valore degli oggetti venduti di sua proprieta,
detraendo da tale rimborso, come detto, una commissione d'agenzia (provvigione).
Tutti 1 movimenti riguardanti gli articoli vanno riportati su un apposito registro
vidimato degli affari, che viene stampato con frequenza giornaliera.

Le vendite eseguite sono esenti dall'obbligo di emissione di ricevuta fiscale, scontrino
e documento di trasporto, poiché il cedente non ¢ un soggetto IVA, in altre parole la
merce ¢ di proprieta privata.

Solitamente il mercatino dell'usato provvede ad emettere una "Ricevuta di Vendita",
valida come una certificazione che attesta I'avvenuta transazione, ma che non assume
alcuna valenza dal punto di vista dell'Tva.

La Societa al momento della vendita del bene usato assume la custodia delle somme
incassate per conto del cliente. Quando il mercatino dell'usato vende un oggetto,
infatti, incassa una somma per éonto di un cliente privato e per la quale ne diviene
custode sino al termine del servizio. Queste somme "custodite" devono essere

opportunamente documentate.
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A tal riguardo, si provvede con il conto "Somme di Terzi" che & una posta contabile
che da una parte si carica con gli incassi e dall'altra si scarica con i rimborsi al
venditore e con la fatturazione delle provvigioni.

Dopo la vendita degli oggetti, la societa provvede al rimborso ai venditori delle
somme incassate nonché al relativo computo delle proprie provvigioni maturate per il
servizio.

Tale provvigione viene riconosciuta quindi dal venditore, soggetto fiscale di
riferimento, per la quale 'Agenzia d'Affari emette una regolare fattura di servizi
prestati e quindi soggetta ad Iva del 20%.

A titolo esemplificativo illustra il seguente esempio:

Vendita di un bene usato a 150 euro, con una provvigione concordata iva compresa,
come da contratto, al 50% del prezzo totale di vendita:

- 75,00 Euro rappresentano il rimborso al venditore (fuori campo Iva);

- 75,00 Euro rappresentano la provvigione per il mercatino dell'usato (gia comprensiva
di Iva al 20%).

St provvede quindi ad eseguire un'operazione di scorporo dell'Tva: nell'esempio (75,00
* 100/ 120). Per cui, considerata la somma di 75,00 Euro al lordo di Iva, applicando
l'operazione di scorporo indicata, si ottengono 62,50 Euro di provvigione netta e 12,50
Euro di Iva da versare all'Erario.

Tanto premesso si pone il problema dell'individuazione del momento impositivo ai fini
IVA. L'interpellante chiede di conoscere se sia corretto emettere la propria fattura, per
le provvigioni maturate, al momento del ricevimento del corrispettivo di vendita da
parte dell'acquirente del bene usato (art. 6 DPR 633/72), oppure, se differire il
momento impositivo fino all'atto della consegna delle somme incassate ai venditori dei

beni.

SOLUZIONE INTERPRETATIVA PROSPETTATA DAL CONTRIBUENTE
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L'istante ritiene che trattandosi di un contratto di mandato nel quale viene
espressamente previsto che la provvigione spettante al mandatario maturera
esclusivamente nel momento in cui verra liquidata la somma totale della vendita degli
oggetti usati, che fino a tale data il mandatario sara solamente custode dell'importo
stesso e che le spese sostenute dallo stesso per la custodia delle somme incassate in
nome e per conto del venditore del bene si intendono compensate con i frutti
eventualmente percepiti in dipendenza di deposito (artt. 1775/1781 del Codice civile),
il momento della fatturazione delle provvigioni debba essere differito fino al momento
della materiale corresponsione, da parte dell'Agenzia, della somma data al venditore
dedotto 'ammontare della commissione maturata.

In sostanza, ritiene di emettere la fattura per provvigioni solo al momento della
consegna dell'incasso, da parte dell'Agenzia, al venditore e non al momento della
vendita del bene in quanto la somma incassata risulta depositata presso 1'Agenzia di
affar1 e viene tenuta evidenza di tale deposito in un apposito "registro delle somme in

custodia".

PARERE DELL'AGENZIA DELLE ENTRATE

]

La scrivente ritiene che la fattispecie esposta nell'istanza " agenzia di affari", in
particolare di vendita di oggetti usati per conto terzi (mercatino dell' usato) sia

riconducibile giuridicamente nell' ambito del contratto di commissione (art. 1731 c.c.).

Secondo quando stabilisce il citato articolo, il contratto di commissione (art. 1731 c.c.)
¢ un mandato che ha per oggetto 1'acquisto o la vendita di beni per conto del
committente e in nome del commissionario.

Tale struttura giuridica si riscontra nei descritti mercatini dell'usato, ove, infatti, la

vendita del bene avviene per conto del committente, ma in nome del commissionario.
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E' dunque proprio quest'ultimo che, spendendo il proprio nome, vende i beni di
proprietad del committente direttamente al terzo acquirente.

Considerato che l'interpellante si esprime semplicemente in termini di "mandato per
conto terzi" senza nulla specificare in merito a quale sia il nome che viene speso nel
rapporto di vendita con il terzo (se quello del committente-mandante o del
commissionario-mandatario), considerato quanto detto sopra, ossia che nei mercatini
dell'usato, nei rapporti con il terzo viene normalmente speso il nome del
commissionario ( e pertanto si configurerebbe un mandato senza rappresentanza in cui
il mandatario acquista i diritti e assume gli obblighi derivanti dagli atti compiuti con i
terzi e che quest'ultimi non hanno alcun rapporto con il mandante), nel presupposto
che nella fattispecie concreta non emergano elementi diversi che facciano ravvisare un
inquadramento diverso da quello prospettato, questa Direzione Regionale espone le
seguenti considerazioni.

Il rapporto di commissione, configurante da un punto di vista civilistico una
prestazione di servizi, ai fini Iva € regolato da una disciplina particolare (art. 2, comma
2, punto 3, D.P.R. 633/1972). In particolare con una finzione giuridica, si individua un
doppio trasferimento del bene oggetto del rapporto di commissione, ossia dal
committente al commissionario ¢ da quest'ultimo all' acquirente.

In sostanza, il legislatore italiano considera cessioni di beni anche i passaggi tra
committente e commissionario in esecuzione di apposito mandato, in cui il mandatario
agisce in nome proprio e per conto altrui.

Pertanto, in linea di principio, I'imposta si applica autonomamente in ciascuno di detti
passaggi.

Nel rapporto tra committente e commissionario & assoggettato ad iva il prezzo di
vendita pattuito con il terzo diminuito della provvigione spettante al commissionario (
art. 13, comma 2, punto b)), nel rapporto tra commissionario e terzo rileva ai fini iva il
prezzo di vendita pattuito dal commissionario con il terzo.

Il compenso per la commissione (provvigione) & pertanto assoggettato ad Iva non in
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modo diretto bensi indiretto.

Quanto detto, vale nei casi in cui ricorrano i requisiti necessari per l'applicazione
dell'imposta compreso quello soggettivo.

Nella fattispecie in oggetto, si rileva che il passaggio da committente a
commissionario non rileva ai fini iva, in quanto il committente ¢ un soggetto privato.
Diversamente, data la sussistenza in capo al commissionario del presupposto
soggettivo, rileva il trasferimento del bene tra commissionario e terzo .
Considerato che tale operazione ha per oggetto beni usati acquistati da privati,
occorrera tenere conto " del regime del margine" previsto dall'art. 36 e seguenti del
D.L. n. 41/1995.

Tanto detto, cid che assume rilevanza ai fini iva non & il momento in cui le somme
percepite dal commissionario vengono trasferite al committente, bensi, configurandosi
una "cessione" nel passaggio del bene tra commissionario e terzo ( passaggio che si
realizza all'atto della vendita), il momento impositivo ¢ da individuare secondo le

regole ordinarie per i beni mobili (consegna o spedizione).

PER IL DIRETTORE REGIONALE
IL CAPO UFFICIO

S 010



